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Outlook with perspectives:
ieyebizz is the media brand with the widest reach for communication in the field of ophthalmic optics. 

eyebizz is multimedia-based and meets its readers on all platforms. Whether as a magazine, online portal, social 

media, with further education in webinars or events. 

Our readers are passionate about their profession and interested in innovations and developments that they

can use for their daily business. eyebizz stands for the sophisticated spectrum of optical services with an 

entrepreneurial focus. 

Magazine:

All ophthalmic optics companies in German-speaking 

countries, i.e. also in Austria and Switzerland, receive 

eyebizz six times a year with an edition of approx. 12,000 

copies per issue, of course IVW-checked.

Conference and Webinars:   

Optics Conference 2023 has presented itself as a 

new knowledge platform and has proven its worth. Equally 

eff ective are the new webinars, which impart knowledge 

in a contemporary form or take up discussions in a topic-

related and committed manner.

Portal:

Daily news about the industry, latest product trends and 

vogue as well as event dates. With the eyebizz jobs market. 

Average Page Impressions monthly approx.: 47,600.

     

Social Media:

More reach through daily news on LinkedIn, Instagram, 

Facebook and Xing.

Newsletter:

The most-read news of the last week in compact form and 

every Wednesday to approx. 6,000 subscribers.

Looking for opticians for your business, managers for the 

industry or sales representatives? Our job market is your 

portal for successful growth. 

    C i r c u l a t i o n  I I /  2 0 2 3 :  1 1 , 5 5 4  c o p i e s

 Yo u r  m e d i a  b r a n d  f o r

 h i g h - r e a c h  p u b l i s h i n g  –  a s  a n

a t t r a c t i v e  m a g a z i n e ,  a n d  d i g i t a l l y.
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ISSUE EXTRA Fashion Specials Additional Topics
Adverti-

sing Dead-
line

Deadline for 
material

Publication
date

Trade fairs

1/24 20 Years eyebizz Pretty in Pink
opti Box 
Award 2024

24.11.23 
(Fri)

29.11.23 
(Wed)

15.12.23 
(Fri)

opti, 
Interlook, 

MIDO

2/24
Point of Sales/
Refraction

3D printing glasses, 
transparent/
translucent

Fair News: 
from Munic to Milan

02.02.24
(Fri)

07.02.24 
(Wed)

22.02.24 
(Thr)

3/24
Sport Spezial with 
SAZsport and Bike

Sport snd sun Eye Care
05.04.24

(Fri)
10.04.24 

(Wed)
25.04.24 

(Thr)

Optics 
Conference

15.+16. June
Mannheim

4/24
Artificial versus 
biological
intelligence

Trend: 
Pastell & Peach

Master workshop
14.06.24

(Fri)
19.06.24 
(Wedi)

04.07.24 
(Thr)

Review 
Optic 

Conference

5/24
Professionals / 
Career

Hard Rock Café eyebuzz Award
21.08.24

(Wed)
28.08.24 

(Wed)
12.09.24 

(Thr)
SILMO 
Paris

6/24 IT at POS Mother Nature Contact Lenses
23.10.24

(Wed)
30.10.24 

(Wed)
14.11.24 

(Thr)

1/25
Innovative 
Technology

 Avantgarde Fairs in Spring 
03.01.25

(Fri)
08.01.25 

(Wed)
23.01.25 

(Thr)

opti, 
Interlook, 

MIDO

OPTI 
GUIDE

Start 2025: 
Shopping Guide 

03.01.25 
(Fri)

08.01.25 
(Wed)

23.01.25 
(Thr)

Themen und Termine

In 2024 and 2025 we will continue 

to support newcomers together with Silmo and opti. 

More info at https://seminare.eyebizz.de/

OPTI 
GUIDE Shopping Guide (Fri)

Fashion Specials Additional Topics
Adverti-

sing Dead-
line

Adverti-Adverti-

Award 
2024

powered by



eyebizz is your magazine for attention-grabbing advertising. You have the format - 

we have the right size and placement for you!

Magazine format: 230 mm wide x 300 mm high

Bleed:  All bleed formats plus 3 mm

Text spacing:  at least 13 mm from the gutter and 

8 mm from the margin

Placement surcharge:   Plus 10% for special placements and 

guaranteed positioning in the magazine 

(not discountable).

 Colour/bleed: no surcharge

Titel U1 6,400.– EUR

U2 5,400.– EUR

U3 5,400.– EUR

U4 5,900.– EUR

Banderole 5,700.- EUR

Gatefolder 9,800.- EUR

 Te c h n i c a l  s p e c i f i c a t i o n s

 Fo r m a t s

 Cove r  a n d  T i t l e  p a g e s

1/1 page   bleed format 230 x 300 mm  5,290,– EUR

 print space format 200 x 278 mm

1/2 page portrait bleed format 110 x 300 mm  2,990,– EUR

 print space format 98 x 278 mm

1/2 page landscape bleed format 230 x 142 mm 

 print space format 200 x 128 mm

1/2 Juniorpage  bleed format 149 x 210 mm 

 print space format 137 x 196 mm

1/3 page portrait bleed format 76 x 300 mm  2,180,– EUR

 print space format 64 x 278 mm

1/3 page landscape bleed format 230 x 106 mm 

 print space format 200 x 92 mm

1/3 Juniorpage  bleed format 132 x 174 mm 

 print space format 120 x 160 mm

1/4 page portrait bleed format 61 x 300 mm 1,750,– EUR

 print space format 49 x 278 mm

1/4 page landscape bleed format 230 x 80 mm 

 print space format 200 x 66 mm

1/4 Juniorpage bleed format 110 x 148 mm 

 print space format 98 x 134 mm

Shopping Guide bleed format 140 x 140 mm 1,500,– EUR

42024

Your contact person for all questions regarding your marketing with eyebizz: 

Dagmar Schwall: +49-6236-425218 / schwall@eyebizz.de

we have the right size and placement for you!

5,700.- EUR

9,800.- EUR

Shopping Guide

Dagmar Schwall: +49-6236-425218 / schwall@eyebizz.de

Formats and prices: Advertisements
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Distribution in Germany by postal code zones:

   PLZ         Copies         %

0 797 7.58

1 724 6.89

2 1,007 9.58

3 1,104 10.50

4 1,256 11.95

5 1,258 11.96

6 1,132 10.77

7 1,253 11.92

8 1,051 10.00

9 932 8.86

Total 10,514 100.00

Germany 86.38

Foreign distribution: 

Country´     Copies         %

Austria 820 49.46

Switzerland 704 42.46

other countries 134 8.08

Total 1,658 100.00

     International 13.62

Total pages´ 468 Pages 100 %

Editorial 331 70 %

Advertisement 137 30 %

Supplement/sew-ins 4/1

P r i n t i n g  a n d  C i rc u l a t i o n  A n a l y s i s

55w w w . e y e b i z z . d e

E Y E L I G H T SA N Z E I G E

MAX&Co. Eyewear interpretiert die
Wärme des Sommers

gutem Sehen

MAX&Co. Eyewear beschreibt die Schönheit und den Charme der neuen Saison

mit Sonnenbrillen, die Design und Persönlichkeit mit intensiven Tönen und

Formen verbinden.

MO 0081 Di M d ll it d F b d i h i atischen Look

n und bietet

ometrischen

verbindet, ist

4) und einer

nzupassen.

r col i n .co m

hat Schwierigkeiten, die Tafel in der Schul-

isuell aufgenommen. Um das Bewusstsein

„BACK TO SCHOOL“ Kampagne. Augenop-

ieses Problem hinzuweisen und ihre Exper-

hierfür besonders attraktive Angebote für

Ray-Ban junior.

ben durch Augenkrankheiten zu schweren

r® Stellest® Brillengläser beitragen, diese

ttica Augenoptiker:innen dazu ermutigen,

reitung der Myopie und des damit verbun-

ine Möglichkeit des Myopie-Managements

tellest® Brillengla ̈ser informieren.

ds

Kinder verbringen zu Hause und in der Schule immer mehr Zeit an Bildschirmen. Dies ist für ihre Augen nicht natür-

lich und erfordert eine erhöhte Anstrengung beim Sehen. Zudem haben Kinder andere Ansprüche an Brillengläser

als Erwachsene. Ihre Nasen und Gesichtszüge unterscheiden sich von denen erwachsener Brillenträger, ihr Sehbe-

reich liegt in näherer Entfernung. Daher sollten Augenoptiker:innen die Kampagne nutzen, um Eltern über das spe-

ziell für Kinderaugen optimierte Einstärken-Brillenglas Eyezen® Kids zu informieren, das all dies berücksichtigt.

Attraktive Fassungsangebote

Mit Blick auf das neue Schuljahr stellt EssilorLuxottica aus dem attraktiven Markenportfolio Brillenmodelle bereit, die ein breites Altersspektrum von kleinen und

größeren Brillenträger:innen abdecken.Augenoptiker:innen sollten sich also diese Gelegenheit nicht entgehen lassen

und die attraktiven Brillenglas- und Fassungsangebote – passend zum Schulbeginn – für ihr Fachgeschäft nutzen.

Hue Lens® präsentiert eine bahnbrechende Produktlinie von Sonnenschutz-

gläsern mit unerreichter Kontraststeigerung und Farbintensität für viele

Anwendungsbereiche im Sport, der Gesundheit und für den aktiven Lifestyle

(Driving, Gaming, ...).

Mithilfe der patentierten generativen KI sind Hue Lens®-Gläser für eine ein-

satzgerichtete Farbwahrnehmung optimiert, die über die Fähigkeiten des

menschlichen Auges allein hinausgehen. So können z.B. unsere Spezial-Glä-

ser für Tennis/Padel Ball messbar die Rekationszeit auf den Ball und damit

die Performance im Spiel verbessern.

Mehr Informationen zu Hue Lens®-Gläsern und

weiteren Einsatzbereichen bei HUE Lens Europe

E-Mail: petra.eckhardt@hueai.com

©2023 HueAI.LLC. All Rights Reserved. nw w w. h u el e n s .co m

51w w w . e y e b i z z . d e

E Y E L I G H T SA N Z E I G E

nwww.safilogroup.com/en/customers/customer-care

Polaroid Eyewear – Frühling/Sommer 2023
Polaroid Eyewear präsentiert die neuen Brillenkollektionen für den Frühling/Sommer 2023,

die insbesondere durch ihre Farbvielfalt hervorstechen: COOL und ACTIVE SPORT. 

COOL

Die Kollektion „COOL“ präsentiert stylische Sonnenbrillen und Korrekturgestelle für Damen und

Herren, die den aktuellen Trends folgen. Die Brillenfassungen werden hierbei aus leichtem

Polycarbonat oder Metall gefertigt, wobei dank des charakteristischen Polaroid-Regen bogendetails

weitere farbenfrohe Akzente an den Bügelenden gesetzt werden. Neben der großen Farbvielfalt der

Fassungen überraschen auch die Gläser mit spielerischen Farb stellungen.

Die Unisex-Sonnenbrille PLD 6193/S aus Polycarbo-

nat im modernen Pilotenbrillen-Look sticht durch

ihre Tropfenform sowie einem dezenten Doppelsteg

und Metallnieten an der Fassung hervor. Die Bügel

sind mit dem Polaroid-Logo und dem charakte-

ristischen Regenbogendetail aus Gummi an den 

Bügel enden personalisiert. 

Genauso wie die tropfenförmige Unisex-Sonnenbril-

le PLD 6196/S/X aus farbigem Metall bestechen die

„COOL“-Sonnenbrillen durch eine lebendige Farbpa-

lette und farbenfrohe, polarisierte Gläser.

Die Cat-Eye-Sonnenbrille PLD 6199/S/X für Damen

wurde aus auffälligem Polycarbonat gefer tigt,

welches mit Metalldetails auf der Vorderseite verziert

wurde. Bei diesem Modell umfasst die Farbpalette

transparente Pastelltöne kombiniert mit grauen oder

bronzefarbenen polarisierten Gläsern.

ACTIVE SPORT

Die Kollektion „ACTIVE SPORT“ umfasst farbige Unisex-Modelle, die herausragenden Komfort und

höchste Sichtqualität dank polarisierter Gläser bieten. Diese Brillen sind perfekt für den Outdoor-Sport

und komplettieren alle Athleisure-Outfits und eignen sich zugleich perfekt, um alltäglichen Outfits

einen modernen, futuristischen Look zu verleihen.  

Das Sonnenbrillenmodell PLD 2142/S aus der Polaroid Gummi-Kollektion wurde für aktive Sportler

gemacht: Sie bietet mit der Wrap-Around-Fassung aus Gummi maximalen Komfort und Flexibilität 

und ist damit das ideale Accessoire für alle Outdoor-Aktivitäten. Stilistische Highlights sind die 

Bi-Injektions-Details in Kontrastfarbe an den Bügeln und die ikonischen Bügelenden Ton in Ton. Das

Modell ist in opaken Uni-Farben verfügbar, die mit polarisierten, getönten und verspiegelten Gläsern

kombiniert werden. 

Das Unisex-Wrap-Around-Gestell PLD 7048/S (links

unten) mit Halbrahmen aus Polycarbonat ist mit

komfortablen Nasenpads aus Gummi und farblich

kontrastierenden Gummi-Details an den Bügeln ver-

arbeitet. Das Modell steht in allen Farben des

Regenbogens zur Verfügung und ist mit den neuen

Polaroid Ultrapolar-Gläsern ausgestattet. Die Glä-

ser mit hohem Kontrast und hoher Definition bieten

höchste Sehqualität mit intensiveren Farben und

einer tieferen Wahrnehmung der Umgebung.

Advertorials and supplements

eyelights    1/1 page 

up to 5 pictures, logo, web address, max. 3,000 text characters 2,300.– EUR

eyelights    1/2  page

up to 3 pictures, logo, web address, max. 1,500 text characters 1,400.– EUR 

eyelights    1/4  page

1-2 pictures, logo, web address, max. 600 text characters 750.– EUR

All prices given are in EURO excluding VAT. 

*AE commission is not deductable with advertorials and promotions.

eye l i g h t s  /  Ad ve r to r i a l s

The deadline for delivering printing materials for advertorials is the respective 

booking deadline. Printing material can exclusively be processed in the following 

formats: Pictures as printable JPG files, text produced with current programs as 

DOC, RTF, ODS or TXT files, logos as EPS/AI. Advertising templates or PDFs cannot 

be used here.

S u p p l e m e n t s

B o u n d - i n  i n s e r t s

Split run upon request up to 30 g                per thousand   / 320.– EUR

Format max. 223 x 295 mm up to 50 g                per thousand   / 350.– EUR

At the beginning  2 pages 4,900.– EUR

of bound sheet  4 pages 6,400.– EUR

  6 pages 7,800.– EUR

  8 pages 8,900.– EUR

Delivery conditions/ samples: Supplements, bound-in inserts and glued-in inserts 

must be made in such a way that additional manual preparation is omitted. 

Otherwise the costs will be billed to your account. A binding sample, possibly a 

layout with size and weight measures, should be made available to the publisher 

for supplements, bound-in inserts and glued in inserts.

02J A H R E
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Wir stellen ein und bauen unser Team weiter aus!
Als erfolgreiches, unabhängiges und dynamisches Unternehmen, welches 

sich auf die Entwicklung, Herstellung, Vermarktung und den Vertrieb von High-

Tech-Brillengläsern konzentriert, möchten wir gemeinsam mit Ihnen, das über 

Jahrzehnte kontinuierliche Wachstum, welches wir national und international 

erreicht haben, fortsetzen. Gerade die Menschen, die sich mit Freude und 

Engagement in einem wertschätzenden Umfeld für die Ziele der Optiswiss 

einsetzen sind dafür verantwortlich, dass wir mit modernster Technologie, 

strengen Qualitätsstandards und einer professionellen  Logistik zu einem der 

führenden Brillenglasproduzenten der optischen Industrie geworden sind.

Wenn Sie in einem der wenigen unabhängigen Unternehmen der augen-

optischen Industrie mit Kreativität, Engagement, Eigenverantwortung und viel 

Freude zum weiteren Erfolg der Optiswiss beitragen wollen, dann bewerben 

Sie sich jetzt als:

Ihre Hauptaufgaben:
� Entwicklung und Ausbau der Marke Optiswiss

� Gewinnung und Betreuung von Kunden, sowie Planung und

Durchführung von Maßnahmen zu Verkaufsaktionen

� Aufbau von Netzwerken

� Beobachtung und Analyse des Marktes und Ableiten von

 Handlungsoptionen

� Ganzheitlicher Konzeptverkauf

� Durchführung von Produktschulungen und Trainings

� Teilnahme an regionalen Messen und Kundenevents

Unsere Erwartungen an Sie:
� Sie haben idealerweise eine abgeschlossene augenoptische 

Ausbildung und verfügen über eine mehrjährige Aussendienst-

erfahrung im Vertrieb, bevorzugt von augenoptischen Produkten

� Sie haben eine Affinität zu erklärungsbedürftigen Produkten

� Souveränes Auftreten, Präsentationssicherheit und ausgeprägtes 

Verhandlungsgeschick zählen zu Ihren Stärken

� Kommunikations- und kontaktstarker Teamplayer mit hoher 

Kundenempathie

� Sie denken und handeln unternehmerisch und schätzen eine 

selbständige und zielorientierte Arbeitsweise

Sie suchen täglich interessante und abwechslungsreiche  Herausforderungen 

in einem kollegialen und hoch professionellen Arbeitsumfeld mit team-

orientierten Experten? Sie besitzen eine gesunde Hands-On-Mentalität und 

wollen wichtiger Bestandteil in einem erfolgreichen, dynamischen und 

zukunftsweisenden Unternehmen sein? Dann freuen wir uns darauf Sie 

 näher kennenzulernen und bitten Sie um die Zusendung Ihrer aussage-

kräftigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe Ihres frühestmöglichen 

 Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung, gerne per Email, an: 

Optiswiss AG

Herr Donald Briem

Leitung Personalabteilung

Lyon-Strasse 26, CH-4053 Basel

+41 (0) 61 337 15 95

Mail: Donald.Briem@optiswiss.ch

SALES MANAGER SÜD (m/w) 
oder

SALES MANAGER NORD (m/w)
im Aussendienst

Als deutsche Tochtergesellschaft des EssilorLuxottica-Konzerns gehört die 4Care GmbH,

am Standort Oldenburg ehemals Brille24, europaweit zu den führenden OmniChannel-An-

bietern von Kontaktlinsen, Pflegemitteln und Brillen. Das Unternehmen steht für qualitativ

hochwertige Produkte und individuelle, moderne Vertriebskonzepte, sowohl online als auch

stationär. Wir bieten unseren Kunden maßgeschneiderte Produkt- und Servicelösungen

rund um das Thema gutes Sehen und Aussehen.

Zum Ausbau der Online-Strategie starteten wir im Herbst 2019 das innovative und zu-

kunftsweisende Omnichannel-Konzept Drive-to-Store - kurz DTS - unter der Dachmarke von

Brille24.de (die Verknüpfung von off- und online-Handel), von dem heute die bereits mehr

als 350 Partneroptiker profitieren.

Sales Manager Brille24 Network (m/w/d)  
Vertriebsgebiet Süd
Arbeitsort: Vertriebsgebiet Süd PLZ 70 – 89, 90 – 97

Die wichtigsten Aufgaben | Ihr Job:

• Als Sales Manager Brille24 Network (m/w/d) gewinnen Sie - zusammen mit Ihren Kolle-

gen aus der EssilorLuxottica Gruppe - Partneroptiker in Ihrem Gebiet

• Sie sind Botschafter von 4Care und präsentieren unser Partnerkonzept

• Neben der Neukundengewinnung ist die Kundenpflege und das Thema Training (vor-

nehmlich Online) eine Ihrer wichtigsten Aufgaben für die Weiterentwicklung der Partner

• Ebenso das Reporting über Akquisitions- und Verkaufsaktivitäten sowie deren Status

und Weiterentwicklung fällt in Ihren Aufgabenbereich

• Sie sind zudem verantwortlich für den kontinuierlichen Austausch innerhalb des Essilor

Netzwerks inkl. der Marktbeobachtung und -analyse

• Ihre Reise- und Besuchsplanung nehmen Sie eigenverantwortlich vor

Das bringen Sie mit | Ihr Profil:

• Sie haben eine augenoptische Ausbildung erfolgreich abgeschlossen und/oder kommen

aus einer vergleichbaren Sales-Tätigkeit – Konzepte präsentieren Sie überzeugend und

begeistern Ihre Kunden

• Als erfahrener Sales Manager (m/w/d) bringen Sie Ihr bereits gesammeltes Know-how ein

• Auf den ersten Blick erkennen Sie aktuelle Markttrends und die sich daraus ergebenden

Herausforderungen

• Sie identifizieren sich mit dem Thema E-Commerce und tragen Ihre Begeisterung weiter

• Als idealer Sales Manager (m/w/d) überzeugen Sie mit Argumentationskraft und Empathie

• Flexibilität und Reisebereitschaft ist für Sie selbstverständlich

Das bieten wir | Unsere Vorzüge:

• Abwechslungsreiche Herausforderungen in der spannenden Welt des E-Commerce

• Flache Hierarchien und eine Kultur der offenen Kommunikation

• Optimale Work-Life-Balance dank flexibler Arbeitszeitmodelle

• Firmen-Pkw, den Sie auch privat nutzen können

• Laptop, iPad und Smartphone, damit Sie bei Ihrer Arbeit flexibel sind

• Kollegiales Miteinander in einem Team, in dem Sie eigenverantwortlich arbeiten können

• Gemeinsame Events auf Team- und Betriebsebene

• Mitarbeiterrabatte sowie Family- & Friends-Rabatte

• Beteiligung am Mitarbeiteraktienprogramm

Los geht’s | Ihre Bewerbung:

Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung inklusive Ihres möglichen Starttermins

und Ihres Gehaltswunsches. Bitte bewerben Sie sich ausschließlich über den "Jetzt auf

diese Stelle bewerben"- Button im entsprechenden Stellenangebot auf der Karriereseite

unter www.brille24.de/karriere

4Care GmbH • Alter Stadthafen 10 • 26122 Oldenburg

Ihr Ansprechpartner: Herr Jan Ladiges 

Kontakt: 4Care GmbH 

Alter Stadthafen 10, 26122 Oldenburg

Telefon: +49 441 340422-871

K A R R I E R E

Overview discounts: 2 pages  5 %   or 4 x  5 %

4 pages 10 %   or 6 x  8 %

6 pages 15 %   or 12 x 10 %

12 pages 20 %   or 24 x 15 %

The price shown for an advertisement is valid from the first placement. 

All aforementioned prices refer to a respective acceptance period of 12 months.

Promotion is the ideal special format if you have lots to say and would like an 

individual visualization. This unique advertising format creates a bridge between 

classical advertisement and editorial content. Creates a particularly good effect

on a double page.

eyebizz-Promotion  2 1/1 pages 460 x 300 mm 4,900.–  EUR

1/1 Page vertical type area 200 x  248 mm 2,040.– EUR

1/2 Page vertical type area 97 x  248 mm 1,240.– EUR

97 x 118 mm1/4 Page vertical         type area

1/4 Page landscape    type area 200 x  58 mm  980.– EUR

Placement online 590,- EUR for 60 days.
Booking at: jobs@eyebizz.de
If printed in the magazine, online placement is included for 60 days.

With its high profile and reach to top positions in every media channel, eyebizz 

is the guarantor for a good placement of career offers in the B2B of ophthalmic 

optics. 

Now new with the eyebizz Jobs buzzer especially for  opticians 
Find the best colleagues locally.

Connect yourself online at any time:
https://bit.ly/3nBU8Oe

eyebizz Career is the smart tool for opticians, manufacturers 

and and service providers in the industry. Here you will not find 

everyone - but exactly who you are looking for.

P ro m o t i o n

eye b i z z  C a re e r

Promotion and Career

Re fe r s  to  a l l  p r i n t  p r i ce s
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Google Analytics

46.852
Page views by device category   |  2023

■ Desktop  50,5 % ■ Mobile  45,5 % ■ Tablet  4,1 %

We b s e i te

Digital products
NEWS.SEE

This is eyebizz 360°: Daily news on our portal eyebizz.de

and our seven relevant social media channels for the optical industry.

Rectangle

Feature Box 

Content Ad

300 x 250 Pixel 550.– EUR

per month

Content Ad  300 x 250 Pixel 550.– EUR

per month

Superbanner 

responsive

980 x 150 Pixel

300 x 120 Pixel

750.– EUR 

per month

Skyscraper 160 x 600 Pixel 550.– EUR

per month

Sponsored Post text and 

pictures 

850.– EUR

Billboard

responsive

980 x 250 Pixel

300 x 120 Pixel

850.– EUR 

per month

Pop-Up 320 x 150 Pixel 

and 40 text 

40 characters

1,200.– EUR 

per month

Data delivery

All banner formats up to max. 150 KB, data formats: JPG, GIF, PNG

Delivery in each case up to 5 days before the first publication of 

the campaign.

Per E-mail to: clientsuccess@ebnermedia.de and anzeigen@eyebizz.de 

D i s p l ay  B a n n e r
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E-Mail	wird	nicht	korrekt	angezeigt?	»	Im	Browser	anschauen.

Business	Letter
09.03.2022

Wenn	 jemand	 eine	 Brille	 zeichnen	 müsste,	 auf	 ihren
minimalen	 Ausdruck	 reduziert,	 er	 würde	 einfach	 zwei
vertikale	 Striche	 ziehen,	 die	 zwei	 Kreise	 einrahmen.	 Aus
dieser	 impulsiven	 Suche	 nach	 dem	 Wesentlichen	 entsteht
lool,	 die	 neue	 Marke	 von	 Etnia	 Eyewear	 Culture,	 die	 nach
Design,	Leichtigkeit	und	Funktionalität	strebt.
Denn	 Schönheit	 ist	 vor	 allem	 Wirksamkeit.	 lool	 lässt	 sich	 von	 der
zeitgenössischen	Architektur	 inspirieren	und	baut	 seine	Brillen	 nach
dem	Vorbild	eines	Gebäudes	 zusammen	unter	Berücksichtigung	der
Komplexität	und	Präzision,	die	dahinter	 stecken.	Die	Brillen	von	 lool
sind	 mit	 einer	 Dicke	 von	 0,5	 mm	 und	 einem	 Minimalgewicht	 von
kaum	 vier	 Gramm	 ein	 wahres	 Designwunder.	 Die	 Brille	 hinterlässt
keine	 Druckstellen	 und	 kann	 bequem	 den	 ganzen	 Tag	 getragen
werden.
	

	„Weniger,	aber	dafür	besser,	weil	gutes	Design
sich	auf	die	wesentlichen	Aspekte	konzentriert	und

das	Produkt	nicht	mit	unwichtigen	Dingen
überlastet.	Zurück	zur	Reinheit	und	Einfachheit.”

Dieter	Rams
	

Da	 die	 Brillen	 keine	 Schrauben	 aufweisen,	 entstehen	 leichte	 und
verformbare	Modelle.	Sie	werden	aus	Stahl	11r51	hergestellt,	einem
rostfreien	Metall,	das	biegsam,	korrosionsbeständig	und	kratzfest	ist.
Die	 Endbearbeitung	 der	 Modelle	 von	 lool	 erfolgt	 mit	 bedampften
Teilchen	 reiner	Metalle	wie	Titan,	Palladium	und	24	Karat	Gold.	Das
ist	ein	sauberes	und	trockenes	Herstellungsverfahren,	bei	dem	keine
gefährlichen	 Materialien	 eingesetzt	 werden,	 keine	 chemischen
Rückstände	 anfallen	 und	 auch	 kein	 Wasser	 verschmutzt	 wird.	 Die
Brillenfassung	 wird	 mit	 hochwertigem	 Lack	 und	 lebendigen	 Farben
von	 Hand	 bemalt.	 Alle	 eingesetzten	 Gläser	 von	 Carl	 Zeiss	 bieten
erstklassige	 Qualität	 und	 bestehen	 aus	 stoßfesten	 Gläsern	 mit
Entspiegelungs-Beschichtung	und	UV-Schutz.

Newsletter / Native Ads

Send your co-branded business news to approx. 7,000 newsletter 

subscribers exclusively with your content, your images, your social 

media links and direct deep links to your websites.

Data delivery

Please send us a Word document with all images and 

integrated links. 

In addition, the images in the format 600 pixels width + 

XY height as JPG or PNG in RGB - or an HTML.

Labelling

»Business Newsletter«

Reporting

You will then receive a reporting with opening and click rates. 

Price: 1,700.- EUR

Eyelights online

The easiest solution to get your 

message across to our online 

readers. The post consists of a teaser 

message on the home page of eyebizz.

de and your complete contribution 

article under the heading of the 

well-known eyelights.

Data delivery

Please send us a Word document 

with all the pictures and the respective 

links. The pictures in the format 

600 pixel width + XY height as 

JPG or PNG in RGB.

Special feature:

At no extra charge you receive a 

social media post on Facebook and 

Instagram.

Price:  850.– EUR 

S p o n s o re d  P o s teye b i z z  ko m p a k t  –  we e k l y

S t a n d - a l o n e

Newsletter

Every Wednesday, punctually at 7:30 a.m., 

eyebizz compact brings the top news of 

the week directly to the E-mail mailbox 

of decision-makers from the optical 

industry. Recipients: around 7,000. We 

offer two formats for your advertising:

Banner

Banner format 580 x 250 pixels, 

up to 150 KB

File format JPG, GIF, PNG, 72 dpi

One target URL, no shortlinks

Price:  400.– EUR

Native Ad 

Text header up to 40 characters

Text length 150 - 200 characters

One image 300 x 300 pixels (JPG, PNG)

One target URL, send to: 

anzeigen@eyebizz.de

Price:  400.– EUR

Your direct connection to new customers.
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3,431
Facebook Follower

3,672
Linkedin Follower

2,637
Instagram Follower

2,754
 Xing Follower

Publisher / Verlag

Ebner Media Group 

GmbH & Co. KG

Postfach 30 60, 89073 Ulm

service@eyebizz.de 

www.ebnermedia.de

118
 YouTube Follower

14.809
Pint,rest Follower

46,852
 Visits

6,325
 Newsletter-Subscribers

12,000
 Print Run (TvA)

        

Editor-in-Chief

Ingo Rütten

Tel: +49 (2161) 2701-308 

chefredakteur@eyebizz.de  

Editor online / print 

Patricia Perlitschke

Tel: +49 (6221) 7252-210

perlitschke@eyebizz.de 

Yo u r  a d ve r t i s i n g  h o t l i n e :

+ 4 9  ( 6 2 3 6 )  4 2 5 2 1 8   |   s c hwa l l @ eye b i z z . d e

O n l i n e  +  P r i n t :

re d a k t i o n @ eye b i z z . d e

Object Manager / 

Head of Marketing and Sales

Dagmar Schwall 

Tel: +49 (6236) 425218

schwall@eyebizz.de

Your contact partners
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Optics Conference  
15 & 16 June Mannheim

The next step

At its premiere as a neutral information platform for ophthalmic optics, the Optics Conference by 

eyebizz in Mannheim on 9 and 10 June 2023 made a statement: the focus on myopia management 

was the appropriate topic for experts and those interested in this new service in ophthalmic optics. 

The new format over one and a half days with a mix of workshops, exhibition and conference program 

was very well received. In the exhibition and workshops, the industry presented its products and 

solutions for myopia management. The lectures on Saturday offered the latest scientific findings, 

verifiable figures from current studies, experience reports and lots of valuable practical tips on how 

to responsibly integrate this relatively new service into the business. 

The Optics Conference provided a comprehensive view of myopia management: editorial, critical, 

informative, stimulating, service- and business-oriented. And entertaining, too, as networking 

during the breaks and get-togethers in the evening were all about having fun.. 

When it comes to myopia management, „everything is in flux“ and so the topic will also play an 

important role at the new edition of the Optics Conference on 15 and 16 June 2024. The expansion 

of the program to include eye health and its prevention also underpins what myopia management 

has already shown: Responsible and sustainable preventive care for the customer is only possible 

in a network.

 O p t i c s  C o n f e r e n c e  2 0 2 4

 K n o w l e d g e  p l a t f o r m

 1 5  &  1 6  J u n e  M a n n h e i m

Topics 2024:

Eye health and myopia management
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Live and unvarnished  
Webinars 2024
In 2024, eyebizz not only wants to provide discussions, entertainment, and direct information at and 

with the Optics Conference. We will also increasingly use other formats and channels: for example, 

in live webinars with experts from the industry. We will discuss current developments, new products 

and offers, but also well-known opportunities and risks for opticians. 

In 2024, we will bring the experts, the top management, the industry and the decision-makers 

with their employees from the companies, in short: the entire industry in front of the microphone, 

the camera and on paper. 

We have a lot planned and are heading for new shores with the right technology.

2024
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Magazine format: 230 mm wide, 300 mm high

Print area: 200 mm wide, 278 mm high

Number of columns: 3 columns = column width 57 mm

Printing and binding procedure: Sheet offset, adhesive binding, 

computer to plate (CtP), frequency modulation. In order to gua-

rantee the optimal quality of your advertisement, we need files 

from you that are as easy to process as possible.

Edition control IVW II.2023 

Printing 11,640

Sales 120

Distribution 11,554

Checklist for file delivery: Print

S p e c i f i c a t i o n s :  M a g a z i n e
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Please send us your advertisement materials according to the 

following checklist:

■ only materials to be used

■ E-mail receiving address for advertising materials: 

anzeigen@eyebizz.de

■ Adobe print PDF: please deliver files issued according to 

PDF X3 standard 

■ ICC profile: Iso coated V2, change fonts into paths and save 

■ all bleed formats plus 3 mm

■ Please note: Colours can only be applied in CMYK.

Mailing address for supplements/inserts and advertising materials:

F & W Mediencenter GmbH, 

Holzhauser Feld 2, D - 83361 Kienberg, 

E-Mail: info@fw-medien.de

Delivery deadline: 10 days before publication of the respective edition. 

website:  www.eyebizz.de

Publishing House: Ebner Media Group

Frequency of publication:   6 x per year

Magazine Format: 230 mm x 300 mm 

Subscription rate: 5,50 EUR

Yearly subscription print

for Germany: 26,20 EUR

Foreign: 32,20 EUR

Annual subscription plus – print and digital: 34,90 EUR

Annual subscription digital: 17,30 EUR

Printing process: Sheet offset

Printing materials: Digital data

Volume: 21th year

ISSN-Nr: 1613-186X

eye b i z z  O b j e c t  D a t a

CEO:  Marco Parrillo

Production Management: Thomas Heydn

Overall Production: F+W Mediencenter GmbH

 Holzhauser Feld 2, 83361 Kienberg

 E-Mail: info@fw-medien.de

Publishing House:  Ebner Media Group GmbH & Co. KG

Publisher: Karlstraße 3, 89073 Ulm 

 or PO Box 30 60, 

 89020 Ulm

Subsription Service:  Tel. +49 (731) 88005-8205

 E-Mail: kundenservice@ebnermedia.de

 www.eyebizz.de/shop/abos/

Bank Account: Volksbank Ulm-Biberach

 IBAN: DE19 6309 0100 0036 2600 02

 BIC ULMVDE66XXX

Payment Conditions: Payment within 14 days after bill date total. 

 The publishing house reserves the right to 

 refuse adverts that do not conform to the 

 concept of the magazine.

Terms and Conditions:  look at 

 https://www.ebnermedia.de/ 

 ebv/print-agb/

P u b l i s h e r  d e t a i l s
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T h e  s m a r t  m a g a z i n e  fo r  s u cce s s f u l  o p t i c i a n s

#seeyouineyebizz   

#neuessehen   

#ausblickmitperspektive   

#eyebizz

  facebook

  linkedin

  youtube

  pinterest

  instagram

  xing

More information

+49 (6236) 425218

schwall@eyebizz.de

www.eyebizz.de
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SAVE THE DATE!

15 & 16 June Mannheim

eyebizz is your partner
For high-reach publishing - as an attractive magazine and digitally, 

with webinars and the Optics Conference knowledge platform.


